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Con más de 20 años de trayectoria 
dentro del mundo de la climatiza-
ción, Empresas Mayer ha logrado 

un posicionamiento envidiable gracias a 
la flexibilidad para adaptarse a las nece-
sidades y requerimientos de sus clientes, 
reconociendo las diferencias y autonomías 
de cada proyecto en el cual participan, 
gracias a sus equipos, alta ingeniería es-
pecializada y su esmerado servicio.

Empresas Mayer se ha caracterizado 
por diversificar su mercado con excelen-
tes resultados, debido a que fabrican en 
dos unidades de negocio perfectamen-
te delineadas.

La primera tiene que ver con la manu-
factura de evaporadores y condensadores 
para intercambiadores de calor, que van 
tanto al mercado de reposición como a 
los fabricantes de equipo original.

Las innovaciones técnicas en los equi-
pos de fabricación, los eficientes procesos 
y el personal capacitado que diariamen-
te labora en la planta de Empresas Mayer 
ubicada en el corazón del Cerro Topo Chico 
en Monterrey; han marcado la pauta de cre-
cimiento de esta compañía, la cual siempre 
ha arrojado tasas de incremento de venta 
y utilidades totalmente positivas.

En los últimos años el mercado de la refrigeración y climatización ha crecido bastan-
te en México, debido al aumento de complejos residenciales y de oficinas, desarrollos 
turísticos, levantamientos de centros comerciales y variaciones climáticas; lo que ha ge-
nerado múltiples oportunidades de negocio que Empresas Mayer ha podido alcanzar, 
gracias a que tecnológicamente siempre se mantienen competitivos, buscando estar a 
la par o incluso un paso adelante de los productos que se fabrican en otros países.

Es por esto que Mayer puede catalogarse como una empresa de clase mundial, pero 
no sólo se enfocan en fabricar productos de última tecnología, sino que los mismos son 
diseñados bajo los más estrictos estándares de calidad, pudiendo alcanzar la certificación 
que requiere un cliente que se encuentra inmerso dentro de un mercado específico.

Gracias a esto, las fronteras de Empresas Mayer no se limitan únicamente a la Re-
pública Mexicana, porque su productos son demandados en Estados Unidos, Canadá, 
Europa y Centroamérica, actualmente se encuentran ampliando la red de distribución 
de equipo especial para Sudamérica y el Medio Oriente.
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Expertos y Especialistas en Aire Acondicionado

En este ramo, Empresas Mayer ocupa 
un lugar privilegiado en el mercado de 
la refrigeración, pues sus serpentines se 
hallan en las principales marcas de bote-
lleros y vitrinas a nivel nacional. Además, 
sus intercambiadores de calor llegan a 
Centroamérica, Europa y Canadá.

Su segunda unidad de negocio es la 
fabricación de aire acondicionado espe-
cializado, para aplicaciones únicamente 
industriales que se amoldan de manera 
armoniosa a los requerimientos de clima-
tización de los clientes. En este punto, la 
marca Mayer, goza de una óptima par-
ticipación de mercado en la industria 
petrolera, ya que las unidades están dise-
ñadas para operar en zonas peligrosas y 
en ambiente corrosivos; pues son equipos 
robustos y específicos, manufacturados 
mediante rigurosos procesos de ingenie-
ría especializada.

Un objetivo primordial de 
Empresas Mayer es localizar 

a esos clientes que tengan 
necesidades especiales de 

climatización, para poderles 
ofrecer la flexibilidad de su 

ingeniería especializada

Empresas Mayer se ha enfocado en automatizar 
aún más sus procesos con la finalidad de mantenerse 

competitivos y proponer a sus clientes diseños y 
ventajas tecnológicas que estén a la par o incluso un 

paso adelante de lo desarrollado en otros países

Las plataformas de Pemex cuentan con 
unidades de Empresas Mayer, gracias a 
que Petróleos Mexicanos ha reconocido 
la sofisticada ingeniería que imprime esta 
empresa a sus equipos de aire acondicio-
nado especializado

Definitivamente, el plan primordial de 
Empresas Mayer es alcanzar a todos esos 
clientes con necesidades de climatización 
especiales y que no encuentran en otras 
compañías la solución a sus requerimien-
tos y exigencias.

En ese sentido, Mayer llega para ofre-
cerles la flexibilidad que les permite su 
alta ingeniería e ingeniería al detalle, pro-
poniendo un valor agregado desde una 
perspectiva técnica que permita contra-
rrestar los impactos de la competencia y 
las desventajas que pueden enfrentar en 
este negocio.

Ing. Alberto Gonzalez Arias, Gerente 
Comercial (izq.) y el Ing. Pedro Reyes 
de Luna, Gerente de Ingeniería (der.)
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